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EXPOESTRATEGAS

Seminario de Seguros de Vida y Retiro

“Fidelice a su cliente, proteja su vida”

Carlos Pillado Matheu
Director Comercial Vida
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Mercados emergentes liderando el crecimiento mundia I
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\ 1) Crecen los mercados domeésticos
2) Aumenta la capacidad de consumo
3) Nuevas necesidades

/ 4) Estabilidad politica y satisfaccion social
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Modelo Transaccional

Modelo Relacional

Vendemos m as, estamos creciendo.

Evolucionemos, vendamos mejor!!!!
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Productores de Patrimoniales Vendedores de Vida
(Granjeros) (Cazadores)
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“Fidelice a su cliente,
proteja su vida”

Oportunidad de estrechar el vinculo con nuestro client e,
al realizar una indagacion m as profunda que provoca
una relacion m as cercana y perdurable

Al asegurar la vida de nuestro cliente, ingresamos
en su circulo de mayor confianza
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No hay eleccion,

tenemos que ocuparnos
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Cross selling ........

Pescar en la pecera

Alianza granjero / cazador

Incorporar un cazador al equipo
Transformar un integrante del equipo en cazador

(y viceversa)
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Trabajando en el presente,
pensando en el futuro,

generando herramientas y serviclios,
para facilitarle la vida a
productores y clientes.

grupoglskE!



grupoglelt::

ASI LO
HACEMOS ...




